
GHD GesundHeits GmbH Deutschland

Die Fragmentierung des Marktes für medizini-
sche Hilfsmittel und Homecare-Versorgung in 
Deutschland ist groß. Um diesem entgegen-
zuwirken und Leistungen aus einer Hand zu 
garantieren, nimmt im Januar 2008 ein ambu-
lantes Versorgungsnetzwerk die Arbeit auf: 
Die GHD GesundHeits GmbH Deutschland 
geht als bundesweit größtes Gesundheits-, 
Therapie- und Versorgungsnetzwerk an den 
Start. Bereits im August 2007 beteiligte sich 
Barclays Private Equity (BPE) mehrheitlich an 
der norddeutschen HCD Homecare, die zum 
Jahres beginn 2008 in GHD umfirmiert wird. 
Ziel der Beteiligung ist es, durch organisches 
Wachstum und weitere Zukäufe die Unter-
nehmensgruppe zum führenden Anbieter im 
ambulanten Homecare-Bereich auszubauen. 

Die GHD GesundHeits GmbH wurde am 1. Januar 
2008 gegründet. Sie bildet das Dach einer Unter-
nehmensgruppe aus zehn bereits bestehenden 
Tochterfirmen, darunter die Docserv GmbH, die 
Docpro GmbH, die Sangro und die For Life GmbH. 
Die Tochterfirmen teilen sich den gesamten 
Dienstleistungsbereich im Gesundheits-, Thera-
pie- und Versorgungsnetzwerk Deutschlands auf. 

Jedes der Unternehmen betreut seinen Fachbe-
reich, dazu gehört die Arzneimittelversorgung 
ebenso, wie das ambulante Case Management, 
die Bereitstellung der passenden Reha- und 
 Or thopädietechnik, die Identifizierung und Inte-
gration innovativer Produktideen sowie Firmen-
kooperationen und zentrale Logistik  dienst leis-
tungen. 

Die GHD GesundHeits GmbH in ihrer Funktion 
als Holding agiert als strategische und adminis-
trative Führung der Unternehmensgruppe und 
hält die Verantwortung für den ständigen Aus-
bau und die Erweiterung des Gesundheits -
an gebotes der einzelnen Firmen. Durch den 
 Zusammenschluss ist es der GHD GmbH mit 
 ihren Tochterunternehmen gelungen, auf dem 
fragmentierten Gesundheitsmarkt Leistungen 
aus einer Hand anzubieten - und zwar sowohl 
den Patienten, als auch den Krankenkassen, 
Krankenhäusern, Ärzten und Pflegediensten. Ziel 
und Aufgabe der GHD ist es, ein einzigartiges, 
ambulantes Patientenversorgungsnetz zu kom-
plettieren.

Im abgelaufenen Jahr erzielte die Unternehmens-
gruppe mit diesem Ansatz einen Umsatz von 
rund 250 Millionen Euro. Der soll sich bis 2010, 
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Branche:  Ambulante Patientenversorgung

Unternehmensgegenstand:

Dachinstitution mit 10 Tochterunternehmen. 
Strategische und administrative Führung der Gruppe, 
verantwortlich für den Ausbau und die Erweiterung des 
Gesundheitsangebotes

Services:

Von der Arzneimittelversorgung des Patienten über das 
ambulante Case Management bis hin zur Bereitstellung 
der passenden Reha- und Orthopädietechnik alle 
Leistungen sowohl für Patienten als auch für Kranken-
kassen, Krankenhäuser, Ärzte und Pflegedienste

Beschäftigte: ca. 1.000 Mitarbeiter in allen Tochterunternehmen

Erstinvestition: 08/2007

Anteilsverhältnisse: BPE Mehrheitsaktionär, Management maßgeblich beteiligt

Add On-Akquisitionen: For Life GmbH, Sangro, DVG

Umsatzvolumen: ca. 300 Mio. Euro

Transaktionsstruktur: Management Buy-Out

Investitionsziel: Expansion, Buy-and-Build Strategie durch Add-Ons

Managementteam GHD:
Andreas Rudolph, Christiane Döring, Christoph Drewes,
Thomas Hutfilz, Patrick Arndt

BPE-Team: Dirk Schekerka, Oskar Schilcher

Barclays Private Equity GmbH            Platzl 4, D-80331 München            Tel: +49 (0) 89 242 06 40             www.barclays-private-equity.de

sowohl durch gezielte Akquisitionen als auch 
durch den weiteren Ausbau der Dienstleistun-
gen, mehr als verdoppeln. Im gleichen Zeitraum 
wird auch die Mitarbeiterzahl von 900 in 2007 
auf 2000 wachsen. 

Barclays Private Equity hält einen Mehrheitsanteil 
an der GHD, das Management hat sich maß-
geblich rückbeteiligt. „GHD hat die besten 
 Voraussetzungen für ein überdurchschnittliches 
Wachstum in einem spannenden Markt. Wir freu-

en uns auf die Zusammenarbeit“, kommentiert 
Dirk Schekerka, Geschäftsführer von Barclays 
Private Equity Deutschland, den Unternehmens-
kauf und die geplante Expansionsstrategie. Die 
Freude ist gegenseitig: „Der Einstieg von Barclays 
Private Equity ermöglicht uns den systema tischen 
Ausbau unserer Geschäftsfelder”, sagt Andreas 
Rudolph, Vorsitzender der Geschäftsführung der 
GHD. „Mit der langjährigen Erfahrung im Ausbau 
mittelständischer Unternehmen ist Barclays Pri-
vate Equity für uns der ideale Partner“.


