
GHD GesundHeits GmbH Deutschland

Im September 2010 verkauft Barclays Private 
Equity (BPE) die GHD GesundHeits GmbH 
Deutschland (GHD) an IK Investment Partners. 
Barclays Private Equity Fonds beteiligten sich 
im August 2007 mehrheitlich an der damali-
gen Homecare Deutschland GmbH (heute 
GHD-Gruppe) und bauten das Unternehmen 
zusammen mit dem Gründer Andreas Rudolph 
im Rahmen einer konsequenten Buy-and-Build 
Strategie zu einem integrierten Handelsunter-
nehmen im Gesundheitswesen aus, welches 
heute sowohl die Produktion als auch die 
Logistik und den Service im Bereich der inte-
grierten Patientenversorgung anbietet.   

Mit vier strategischen Akquisitionen in drei Jah­
ren – dem Stomaproduktehersteller For Life, dem 
Spezialisten für individuelle Infusionslösungen 
Medinal (seit 2010 Profusio GesundHeits GmbH 
Deutschland) und den beiden Logistikdienstleis­
tern Sangro und DVG – wurde die strategische  
Neuausrichtung von GHD konsequent umgesetzt 
und sowohl die Produktion als auch die Logistik 
medizinischer Hilfsmittel und pharmazeutischer 
Produkte in das Unternehmen integriert. Gleich­
zeitig wuchs die GHD-Gruppe aus eigener Kraft. 

Im Jahr 2010 wird das Unternehmen voraussicht­
lich einen Umsatz von etwa 300 Millionen Euro 
erzielen – eine fünffache Steigerung im Vergleich 
zum Jahr 2006. Um die Kontinuität des Unter­
nehmenserfolges sicher zu stellen, bleibt Grün­
der und Geschäftsführer Andreas Rudolph auch 
nach dem Verkauf des Mehrheitsanteils weiter­
hin am Unternehmen beteiligt.
„Während unseres Engagements hat sich die 
GHD-Gruppe optimal weiterentwickelt. Wir sind 
überzeugt, dass die Übernahme durch IK Invest­
ment Partners dem Unternehmen gute Möglich­
keiten für das weitere Wachstum eröffnet“, kom­
mentiert Dirk Schekerka, Geschäftsführer von 
Barclays Private Equity, die Aussichten des ver­
kauften Unternehmens. „GHD steht für den sinn­
vollen, wachstumsfördernden Einsatz von Private 
Equity in einem mittelständischen Unterneh­
men,“ so Schekerka weiter. 
„Barclays Private Equity war für die GHD ein 
echter Glücksfall. Mit Hilfe des Eigenkapital-Inves­
tors ist es uns gelungen, uns zum integrierten 
Anbieter ambulanter Gesundheits- und Therapie­
produkte zu entwickeln, der zudem in Deutsch­
land flächendeckend präsent ist“, sagt Gründer 
und Geschäftsführer Andreas Rudolph. „Ich bin 
mir sicher, dass wir mit unserem neuen strategi­
schen Partner und den daraus resultierenden 
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Branche: 	 Gesundheitswesen

Unternehmensgegenstand:

Ambulante Patientenversorgung durch ein Netzwerk 
welches sowohl die Produktion als auch die Logistik  
und Handhabungsunterstützung beim Patienten als  
integrierte Leistung erbringt.

Therapiebereiche:

Hilfs- und Arzneimittelversorgung in den 
Kernbereichen der Stoma- und Wundversorgung, der 
enteralen und parenteralen Ernährung sowie der 
zytostatischen Infusionstherapie.

Beschäftigte: ca. 1.500 Mitarbeiter in allen Tochterunternehmen

Erstinvestition: 08/2007

Add On-Akquisitionen: 
2008: sangro medical service GmbH/DVG GmbH, 
For Life, medinal Medizinprodukte GmbH

Umsatzvolumen: ca. 300 Mio. Euro p.a.

Haltedauer:
36 Monate; In dieser Zeit in etwa Verfünffachung des 
Jahresumsatzes gegenüber 2006

Käufer: IK Investment Partners

Managementteam GHD:
Andreas Rudolph, Christiane Döring, Christoph Drewes, 
Thomas Hutfilz, Patrick Arndt

BPE-Team: Dirk Schekerka, Oskar Schilcher
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attraktiven Perspektiven für unsere Mitarbeiter 
und die gesamte Unternehmensgruppe, die Er­
folgsgeschichte der GHD fortführen werden.“
Mit mittlerweile mehr als 1.500 Mitarbeitern, da­
runter über 800 ausgebildete Pflegefachkräfte, 
ist die GHD-Gruppe auf dem deutschen Gesund­
heitsmarkt tätig, der durch solide und dauerhaf­
te, demographisch belegte Entwicklungstrends 
gekennzeichnet ist. GHD konzentriert sich unter 
anderem auf die therapeutischen Bereiche Stoma- 
und Wundversorgung, enterale und parenterale 

Ernährung sowie Onkologie. Seit jeher unterhält 
GHD enge Beziehungen zu wichtigen Entschei­
dern des Gesundheits- und Therapiedienstlei­
stungsmarktes.
Dazu gehören Krankenhäuser, Ärzte, Pflegehei­
me und gesetzliche Krankenkassen. Den Kauf 
von GHD sieht IK Investment Partners als Chance, 
das Unternehmen in den kommenden Jahren so­
wohl organisch als auch durch Akquisitionen 
weiter zu entwickeln und die Marktstellung aus­
zubauen.


