
Schneider Versand Holding GmbH

Mit einem Umsatz von etwa 240 Millionen Euro 
ist die Schneider Gruppe einer von Deutsch-
lands führenden Multichannel-Händlern für 
Fashion, trendige Lifestyle-Artikel, Wohnac-
cessoires, Geschenk- und Werbeartikel. Im Sep-
tember 2005 hatten die von Barclays Private 
Equity beratenen Fonds gemeinsam mit dem 
Management und der Gründerfamilie die in We-
del bei Hamburg ansässige Schneider Gruppe 
mehrheitlich übernommen. In den vergange-
nen fünf Jahren konnte die eingeschlagene 
Strategie der Internationalisierung und Schaf-
fung zusätzlich innovativer Katalogkonzepte 
erfolgreich umgesetzt werden und das Unter-
nehmen mit mittlerweile vier Vertriebslinien 
klar positioniert werden. Im Oktober 2010 ver-
kauft Barclays Private Equity den Mehrheits-
anteil an der Schneider Gruppe an Silverfleet  
Capital. Das Management und die Gründer- 
familie beteiligten sich erneut.

Heinrich Schneider gründete die Firma 1965 als 
Unternehmen für Relationship Marketing. 1985 er-
folgte mit dem Schneider-Katalog die Expansion 
in den Bereich Versandhandel. Zur Finanzierung 

des weiteren Wachstums nahm Schneider 1990 
die Hannover Finanz Gruppe sowie die Norddeut-
sche Innovations-und Beteiligungsgesellschaft 
als weitere Gesellschafter auf. In den neunziger 
Jahren weitete das Unternehmen den Bereich Ver-
sandhandel erfolgreich aus und startete die zwei 
Spezialkatalogkonzepte Impressionen für hoch-
wertige Lifestyle-Artikel und Conley’s für In-La-
bels im Fashionbereich, die heute Marktführer in 
ihrem Segment sind. Neben dem Hauptgeschäfts-
bereich der klassischen Vertriebsline Schneider 
für Werbe-und Geschenkartikel sowie dem Disco-
very Katalog für innovative Gebrauchsartikel aus 
aller Welt wuchs zuletzt das Online-Geschäft vor 
allem im Mode-und Lifestyle-Bereich stark. Über 
Niederlassungen in Österreich, der Schweiz, den 
Niederlanden und Schweden bedient Schneider 
heute als führender Spezialversender den ge-
samten europäischen Markt.

„Die Schneider Gruppe zeigt über die letzten Jahre 
eine beeindruckende Unternehmensentwicklung, 
speziell im Hinblick auf die Internationalisierung 
und Erschließung neuer Märkte. Wir sind höchst 
erfreut über die erfolgreiche Weiterentwicklung 
des Unternehmens und darüber, unsere Wachs-
tumsziele zusammen mit dem hervorragenden 
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unseres Engagements bei Schneider in konstruk-
tiver, zielgerichteter und vertrauensvoller Zusam-
menarbeit mit dem Managementteam und der 
Familie Schneider erreichen“. „Mit Barclays hatten 
wir eine Gesellschaft die uns vollumfänglich und 
in jeder Situation unterstützt hat und gemeinsam 
mit uns das Unternehmen weiter entwickelt hat“, 
kommentiert Carsten Muuß. „Im Fokus stand ih-
nen nachhaltiges profitables Wachstum zur Si-
cherung des Fortbestandes des Unternehmens 
und der damit verbundenen Arbeitsplätze. Nach 
den fünf Jahren der gemeinsamen Arbeit fühlen 
wir uns gestärkt für die nächsten Wachstums-
schritte.“

Managementteam um Carsten Muuß und Risto 
Pfalz erreicht zu haben“, kommentiert Michael 
H. Bork, Managing Director von Barclays Private 
Equity, die Entwicklung der Schneider Versand 
Gruppe. „International gut aufgestellt und mittels 
der vier Vertriebslinien bestens diversifiziert bie-
tet die Übernahme durch Silverfleet Capital  dem 
Unternehmen gute Möglichkeiten für das weitere 
Wachstum“, so Bork weiter. „Unser Ziel ist es im-
mer, die Werttreiber im Unternehmen zu identifi-
zieren und strategische Entscheidungen nachhal-
tig umzusetzen”, erläutert Peter Hammermann, 
Managing Director und Co-Head Barclays Private 
Equity. „Dieses Ziel konnten wir auch im Rahmen 
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